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Neho, der lokale
Immobilienmakler.

Die Kernidee von Neho ist einfach: Bei den heutigen Immobilienpreisen sind tradi-
tionelle Maklerprovisionen Uberhoht und eine faire Alternative ist uberfallig.

Entsprechend der Werte unserer Grinder bieten wir eine faire Dienstleistung fur
Immobilienverkaufer an. Im Zentrum stehen die Informationstransparenz und die
Qualitat der Kundenbetreuung.

Das Ziel, bei der Grundung wie heute: der neue Standard zu sein, den wir auf dem
Immobilienmarkt gerne sehen mochten.

Dafur stehen wir

Transparenz Bescheidenheit Fairness
Offen kommunizieren, Trotz Erfolg bescheiden Das Richtige tun.
aufrichtig und ehrlich bleiben.

handeln.




Von der Idee...

Das Unternehmen wurde 2017 an der EPFL von
Guillaume Dubray, Eric Corradin, Steve Savioz
und Florent Bourachot (v. r. n. l.) als PropTech
Partners SA gegrindet. Mit PropTech Partners
kamen erfahrene Personen aus dem Immobi-
liensektor mit digitaler Affinitat zusammen.

Der Markenname Neho steht fur «kNew Home»
und lasst griechisch neo («neu») anklingen. Mit
diesem Namen heben wir uns von der Konkur-
renz ab und stehen daflr ein, was wir errei-
chen wollen: den Schweizer Maklermarkt revo-
lutionieren.

Die Firma befindet sich noch heute im Mehr-
heitsbesitz der Grunder und wird von Eric Cor-
radin als CEO geflhrt.




e ZUM
erfolgreichen
Unternehmen

Nach mehreren Jahren intensiver Entwick-
lungsarbeit sind wir heute einer der Marktfuh-
rer in der Deutschschweiz und der Romandie.
Unsere stetige Innovation hat sich ausgezahit:
2023 wurden wir mit dem SEF-Award in der
Kategorie «Dienstleistung» ausgezeichnet.

Neho beschaftigt heute Uber 100 Mitarbeiten-
de und hat zwei Hauptstandorte in Lausanne
und Zurich. Mit dem erfolgreichen Markteintritt
in Deutschland haben wir 2022 das erste inter-
nationale Kapitel der Firmengeschichte lan-
ciert.




Immobilienverkauf mit Neho.
Personlich und transparent.

Vergltung liber
einen Festpreis

Der Zeitaufwand pro Im-
mobilie ist unabhangig vom
Verkaufspreis. Der Fest-
preis garantiert vollstandi-
ge Kostentransparenz und
-kontrolle.

Die beste Sichtbarkeit
schweizweit

Breite Veroffentlichung
des Inserats auf uber 30
Schweizer Immobilienpor-
talen.

Personliche
Begleitung

Jeder Verkaufer wird wah-
rend des gesamten Ver-
kaufs von einem Makler
aus seiner Region unter-
stutzt.

Transparente
Nachverfolgung

Steuerung des Verkaufs
Uber die firmeneigene On-
lineplattform. Vollstandige
Informationstransparenz
far den Verkaufer.

Hochwertige
Prasentation

Zeitgemasse Vermark-
tungsmaterialien sind im
Preis inbegriffen: Fotos,
Grundrisse und virtuelle
Besichtigung von unserem
Partner sowie eine digitale
Verkaufsbroschure.




Eine Bandbreite an Angeboten
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Il Objekttyp exkl. MWST
= e I |
p | ‘. 1” Neho Standard Hiuser, Wohnungen, Grundstiicke CHF 12000
1|||al||1| Il
S Neho Premium gﬁﬁwjls\;gcllaeuser, W TIALINGIE, CHF 19’000
_— 2-3 Wohneinheiten CHF 19000
NSO ELTE D) 4+ Wohneinheiten auf Anfrage
i Neho Pro Vermarktung von Immobilienprojekten auf Anfrage

Detaillierte Angaben zu jedem Angebot finden Sie auf unserer Webseite.




Neho in Zahlen

&
~ 1000

Verkaufe pro Jahr

0
+ 30

Immobilienportale, auf denen
wir unsere Inserate
veroffentlichen

Q)
)
180’000

qualifizierte Kaufer in unserer
Datenbank

©
CHF 25’000

durchschnittliche Ersparnisse
beim Verkauf

6)
3.5 Mrd.

an Transaktionswert

=)
4,7 /5

durchschnittliche Kundenbe-

wertung bei tiber 1100
Bewertungen

(2
+ 5100

Kunden

@)
AT

+ 100

Mitarbeitende



Die erste Wahl bei 5’100 Eigentiimern

Mareike B. 5/5 Philipp H. 5/5
Ich kann Neho nur empfehlen. Von Anfang bis Ende ein sehr Neho, unter der Leitung von Herr Speck, hat uns beim Verkauf
freundlicher und kompetenter Kontakt sowohl mit dem Makler einer Eigentumswohnung in Zurich unterstutzt. Der digitale An-
Hr. Seckin als auch samtlichen Mitarbeitern. Einfach und unkom- satz von Neho hat uns vollstandig Uberzeugt, da der Verkauf
plizierte Abwicklung. Man ist jederzeit und und unaufgefordert damit sehr effektiv und effizient abgewickelt worden ist. Zuerst
auf dem neusten Stand der Dinge. Allfallige Rlckfragen werden waren wir etwas besorgt in Bezug auf den Anreiz von Neho in

in KUrze beantwortet. Der digitale Zugriff aufs Verkauferkonto Bezug auf eine mogliche Preismaximierung, da Neho mit einem
ist ebenfalls sehr benutzerfreundlich. Alles in allem ein Rundum- Fixpreismodell arbeitet. Die Sorge war jedoch vallig unbegrin-
Service. Preis-Leistungs-Verhaltnis absolut top. det. Wir haben Herrn Speck als sehr umganglich, speditiv und

ausserst professionell kennengelernt. Wir konnen ihn und Neho
jederzeit weiterempfehlen.

*Trustpilot Go g|€

*Trustpilot : 4.7 ‘1183 Bewertungen Go gle 4.4 | 439 Bewertungen



Ihr Medienkontakt

Andrea Gygax

Medienbeauftragte
Deutschschweiz

andrea.gygax@neho.ch
+41 43 588 31 24

10

Noémie Balland

Medienbeauftragte
Westschweiz

noemie.balland@neho.ch

+41 43 588 01 00

neho
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